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Die Mietglieder des INSTI Innovation e.V.
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Viele Innovation werden oftmals nur passiv prasentiert

> inspirieren >> entwickeln >>présentieren >
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Die Kontaktliicke zum Markt ist durch ,,aktives verkaufen® zu uberbrucken

ERFOLG !

KONTAKTBRUCKE:

> inspirieren >> entwickeln >>présentieren >
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LOSUNGSANSATZE: Nutzen Nutzen Nutzen Markte/Kunden
suchen beschreiben aktiv identifizieren
kommunizieren
fir mogliche far uber
Endkunden Produzenten, verschiedene
Endkunden, Direktvertriebs-
Marktmittler wege
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Erfolg in der Verwertung ist systematisch planbar

i i 2 Wozu kauft mein Kunde? Wie und wo
Wer ist mein Kunde? Kauft e 1o
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Nutzenarten

OFTMALS KAUFT IHR KUNDE AUS UNTERSCHIEDLICHSTEN GRUNDEN

Operatio-

! neller >
Wirtschaft- Nutzen Erfullung

licher gesetzl.
Nutzen Anford.

Technischer Gebrauchsnutzen Okologischer
Nutzen Nutzen

Geltungsnutzen

z.B. z.B. Image

Innovations- des Anbieters
wert
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Der Verkaufserfolg basiert auf drei Saulen
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Verkaufserfolg
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Konzipieren Sie lhre Verwertung nach lhren individuellen Starken

ES GIBT NICHTS UNGERECHTERES ALS DIE GLEICHBEHANDLUNG UNGLEICHER MENSCHEN

,Danit o5 gerecht 2uqeht, erhalten Sie alle die gleiche Prifungsaufgabe:
Klobtern Sie auf diesen Baum!
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