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Systematisch und strategisch verwerten
Kein Buch mit sieben Siegeln!

Impulsreferat: „IENA –INSTI-Symposium“
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MACHER Mittelstandsberatung GmbH
Dennewartstr. 25-27

52068 Aachen

Tel.: +49 241 963 1570
Fax:  +49 241 963 1884

E-Mail: info@machergmbh.de
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Die Mietglieder des INSTI Innovation e.V.

MACHER
Mittelstandsberatung

Aachen
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inspirieren entwickeln präsentieren

Die Idee Produkt-/
Verfahrens-

beschreibung

Messe-
stände

Internet-
Marktplätze

Ver-
öffentlich-

ungen

KONTAKTLÜCKE

!

Kunde
HOLSCHULD

Viele Innovation werden oftmals nur passiv präsentiert
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inspirieren entwickeln präsentieren nutzen

1 2 3 4

KONTAKTBRÜCKE

Nutzen
suchen

für mögliche 
Endkunden

Nutzen
beschreiben

für 
Produzenten, 
Endkunden, 
Marktmittler

Nutzen
aktiv 
kommunizieren

über 
verschiedene 
Direktvertriebs-
wege

Märkte/Kunden 
identifizieren 

ERFOLG !

verkaufen

εεεε

LÖSUNGSANSÄTZE:

Die Kontaktlücke zum Markt ist durch „aktives verkaufen“ zu überbrücken
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Akzeptanz-
test

nein

Marktseg-
mentierung

Nutzen-
analyse

Verkauf/
Präsentation

Marketing-
konzept

ANALYSEPHASE KONZEPTIONSPHASE

Erfolg in der Verwertung ist systematisch planbar

UMSETZUNGSPHASE

Wer ist mein Kunde? Wozu kauft mein Kunde? Wie und wo 
kauft mein Kunde?

ja
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Geltungsnutzen

Gebrauchsnutzen

Nutzen

Technischer
Nutzen

Wirtschaft-
licher
Nutzen

Operatio-
neller
Nutzen

z.B.
Innovations-

wert

z.B. Image
des Anbieters

Erfüllung 
gesetzl.
Anford.

Nutzenarten

OFTMALS KAUFT IHR KUNDE AUS UNTERSCHIEDLICHSTEN GRÜNDEN

Ökologischer 
Nutzen
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Verkaufserfolg

Der Verkaufserfolg basiert auf drei Säulen
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Konzipieren Sie Ihre Verwertung nach Ihren individuellen Stärken

ES GIBT NICHTS UNGERECHTERES ALS DIE GLEICHBEHANDLUNG UNGLEICHER MENSCHEN


